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報道関係各位 
株式会社ファーストロジック 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 株式会社ファーストロジック（本社：東京都港区芝1-4-10 トイヤビル5階、代表取締役：坂口直
大社長）は、2008年 3月 25日（火）、待っているだけで住宅情報が届く、住宅物件の逆オークシ
ョンサイト『住宅の楽待』をオープンいたしました。 

 
 『住宅の楽待』は、従来の検索型不動産情報サービスに加えて、新築マンション、中古マンション、

一戸建て、土地などの欲しい住宅の条件を登録しておくだけ（登録無料）で、自動的に物件の情

報が集まってくる画期的なサービスです。このシステムは、2006年 7月 10日（月）にオープンし
た収益物件の逆オークションサイト「不動産投資の楽待」で実績のある信頼性の高いシステムで

運用されており、「不動産投資の楽待」とほぼ同じ機能をオープン当初から実装しております。 

 
 
■  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

楽待（らくまち）とは？ 

 
 「楽待」は、物件購入希望者に物件情報が届く、

不動産売買の逆オークションシステムです。 
購入希望者はあらかじめ欲しい物件の条件を登

録しておけば、その条件に合致した物件情報が不

動産会社からユーザーのパソコンに通知されるた

め、待っているだけで、欲しい物件情報を手に入

れる事が出来ます。 

 
一方、不動産会社は、物件の条件にあった購買意欲

の高い特定多数に対して、ピンポイントに営業するこ

とが出来、営業効率を飛躍的に向上させる事が可能

となります。 

新築・中古マンション、一戸建てなどの住宅用不動産の逆オークションサイト 

『住宅の楽待』をオープン！ 
～楽に待っているだけで、住宅情報が集まります～ 
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■ 不動産売買の現状 
今日では、不動産情報のネット流通の一般化が進み、不動産購入者の約 50％がインターネッ
トから情報を得ています。今後、この割合はさらに増加するものと予想されています。 
一方で、テレビ・新聞・雑誌など一般に広告されている物件以外に、非公開で流通している物件

があります。非公開物件となる理由は、広告によって不特定多数に知れ渡り、情報の価値が下が

る事に伴う商品価値の低下に対する懸念や、売主の事情によるものです。このような非公開物件

は、従来の広告では販売できず、人脈で販売されてきました。この方法は手間がかかる上に、イ

ンターネット上での流通もほとんどない状況です。 
『住宅の楽待』では、非公開物件のニーズに合う会員にのみ紹介出来るため、このような問題

を解決する事が可能となりました。 

 
 
■ 不動産購入希望者にとっての３つのメリット 
（１）不動産購入希望者の物件探しの手間を省きます。 
購入希望者が自ら情報を探すのではなく、自分の欲しい物件ニーズを入力して情報の提供を

待ちます。到着した情報の中から、気にいった物件のみ問い合わせをして購入を検討するこ

とができます。 
（２）鮮度の高い情報を得ることが可能。 
市場に出回る前の鮮度の高い情報を、直接不動産会社から得ることができます。 
一般には非公開の物件情報も提案される事があります。 

（３）匿名で不動産会社と連絡が可能。 
匿名で不動産会社と連絡が取れますので、後々営業勧誘が頻繁にあるのではないか？と不

安に感じる事がありません。 

 
 
■ 加盟店（不動産会社）にとっての３つのメリット 
 （１）低コストで顧客を見つけることが可能。 
不動産会社が持つ物件情報にマッチした購入希望者を低コスト、短時間で探すことが出来、

効率的な顧客獲得が可能です。 
 （２）顧客のターゲットを絞ることが可能。 
「楽待」の登録会員は自己資金、予算、希望所在地などの情報を入力してありますので、営業

効率を高めることが出来ます。 
 （３）非公開物件が提案可能。 
  提案したい会員にだけ情報を見せることが出来ますので、物件情報が競合他社に漏れる事が

なく、広告不可能な物件の買い手を効率的に探す事が出来ます。 
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■ 加盟店、会員規模 
 オープン時の加盟店数は 23 店舗（※参考資料参照）が加入済み、2008 年 7 月までに 35店
舗、会員（エンドユーザー）数は 2008年 7月までに 4,500名を予定しております。 
 ファーストロジックでは、不動産分野でのシェアを伸ばしつつ、独自開発したマッチングシステム

を他分野にも応用、検索の手間が不要な新時代の情報提供サービスとして普及を図っていく考え

です。 

 

 

 

■ 参考資料 

◆ 加盟店一覧（3/25現在） ※加盟順 
朝日リビング株式会社 
株式会社ロイヤルホーム 
アドバンスホーム株式会社 
株式会社日本土地建物 
株式会社横浜リビングセンター 
有限会社スプレッドホーム 
株式会社ビルディング企画 
三菱 UFJ不動産販売株式会社 藤沢センター 
株式会社ムーヴアップ  
センチュリー21 株式会社アークレスト 小手指営業所 
藤和不動産流通サービス株式会社 上野営業所  
双日リアルネット株式会社   
日本デルタキャピタル株式会社  
株式会社ビラハウジング 
株式会社サタスインテグレイト 
株式会社 J-ライフ 
アセットマネジメント株式会社 
株式会社ギブコム 
有限会社ポスト  
ミサワエムアールディー株式会社 
株式会社大京リアルド 
藤和不動産流通サービス株式会社 五反田営業所 
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◆ 加盟店利用料金 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

(税別)   

      ※会員（不動産購入希望者）は無料。 

 
 
 

◆ システムイメージ 

 

 
 
 
 
 

無制限 

330,000 円 

50,000 円 

200提案/月 利用可 

提案200プラン 

無制限 

170,000円 

50,000 円 

100提案/月利用可 

提案100プラン 

無制限 

90,000 円 

50,000 円 

50提案/月利用可 

提案50プラン 

50,000 円 
システム登録料 

（入会時のみ） 

無制限 

50,000 円 

25提案/月利用可 

提案25プラン 
プラン名 

公開物件掲載数 

システム利用料月額 




